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FORMULARIO DE PROYECTOS 

 III Fondo Concursable- Octubre 2011 
Indicaciones: 

a) Por favor complete la Ficha General al final, luego de haber completado todo el formulario.
b) Si necesita incluir más información puede agregar filas al documento.

c) Recuerde que este documento debe ser elaborado con la participación activa de los socios de la ODB.

Le deseamos buena suerte!!
I. FICHA GENERAL:

	Código
	Nombre Resumido del Proyecto

	A ser llenado por SUMA

	

	Título Completo del Proyecto 

	

	Giro o Actividad Económica
	Localidad Geográfica
	Fecha Inicio
	Fecha Cierre

	
	
	
	

	Nombre de la Organización de Base (OdB) 
	Tipo de Organización

	
	

	Representante legal de la OdB
	Facilitador

	
	A ser llenado posteriormente

	Responsables del Proyecto
	Funciones en el proyecto
	Cargo

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	Nombre de Aliados de la OdB

	Responsabilidades en el proyecto
	Recursos que Proveen


	
	
	

	
	
	


	Breve Descripción de la Idea del Proyecto 

	

	Breve Descripción de las Principales Líneas de Productos

	


	Componentes
	Indicador
	Descripción del Indicador
	Situación Actual
	Al final del proyecto

	Organizacional
	
	
	
	

	Producción 
	
	
	
	

	Comercialización
	
	
	
	

	
	
	
	
	


	Breve información sobre Clientes 

	


	Perfil de Beneficiarios
	Nº Socios

	Hombres
	Mujeres               

	
	
	
	

	Beneficiarios Directos
	 Beneficiarios Indirectos

	Hombres
	Mujeres
	TOTAL
	Hombres
	Mujeres
	TOTAL

	
	
	
	
	
	


	Características  de la zona del proyecto

	¿Se trata de zona urbana o rural? 
¿Cuenta con electricidad, servicio de agua, telefonía, internet? 
¿Es una zona de fácil acceso? ¿Cómo es el transporte?

Ciclos climáticos (época de lluvias)




	Sostenibilidad del Proyecto

	¿Qué estrategias está contemplando la OdB para garantizar la continuación del proyecto una vez que el financiamiento del Proyecto SUMA termine?  




	Presupuesto

	
	Efectivo
	%
	Valorizaciones

	%
	Total
	%

	Suma
	
	
	
	
	
	

	OdB
	
	
	
	
	
	

	Alianza
	
	
	
	
	
	

	Total
	S/.
	
	S/.
	
	S/.
	


II. DESCRIPCIÓN DE LA SITUACIÓN ACTUAL 
II.A   INFORMACIÓN GENERAL DE LA OdB

	Nombre de la Organización de Base (ODB)

	

	Dirección
	Nº RRPP
	Nº RUC
	Fecha Fundación

	
	
	
	

	Representante Legal
	Teléfono
	Celular
	Correo Electrónico

	
	
	
	

	Misión Institucional

	

	Estructura Organizativa (incluir organigrama)

	[image: image1.png]

	Miembros de la Junta Directiva
	Cargo
	Áreas de trabajo de la OdB

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


PROCESO DE TOMA DE DECISIONES DE LA OdB
	Describa el proceso de toma de decisiones en la práctica de la OdB

	¿Cómo es el proceso de toma de decisiones? ¿Con qué frecuencia se reúnen? ¿Dónde suelen reunirse?




PRINCIPALES ACUERDOS EN EL ESTATUTO

	Temas
	Acuerdos según estatutos

	Estructura de directiva
	

	Vigencia de poderes
	

	Requisitos para ser miembro
	

	Razones para salida de un miembro
	

	Aportes de capital a la OdB
	

	Distribución de ingresos
	

	Toma de decisiones
	


PARTICIPACIÓN DE LAS MUJERES EN LA ODB
	Describa la participación de las mujeres en las actividades diarias la OdB

	


RELACIONES ORGANIZACIONALES (ALIADOS)

	Organizaciones aliadas actuales
	Tipo de Organización

	Apoyo brindado

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


ANÁLISIS FODA DE LA ORGANIZACIÓN

	Fortalezas
	Oportunidades

	· 
	· 

	Debilidades
	Amenazas

	· 
	· 


PROBLEMAS IDENTIFICADOS DE LA ORGANIZACIÓN (a partir del análisis FODA) 
	Nº
	Problemas Identificados (en orden de prioridad)

	1
	

	2
	

	3
	

	4
	


II.B PRODUCCÍÓN

PRODUCTO Y PROCESO PRODUCTIVO
	Nombre del Producto
	Etapas y plazos del proceso productivo
	Dificultades en el proceso productivo

	Producto 1
	
	

	Producto 2
	
	

	Producto 3
	
	


INFORMACIÓN DETALLADA DE LOS CICLOS DE PRODUCCIÓN
	N°
	Producto
	Unidades anuales producidas
	CICLO PRODUCTIVO

	
	
	
	Ene
	Feb
	Mar
	Abr
	May
	Jun
	Jul
	Ago
	Set
	Oct
	Nov
	Dic

	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Coloca ++ para los meses de alta producción, +- para los promedio, -- para los bajos y déjalo en blanco si no produces nada. 

Incluir información más detallada en ANEXO 3 
ANÁLISIS FODA DEL PROCESO PRODUCTIVO

	Fortalezas
	Oportunidades

	· 
	· 

	Debilidades
	Amenazas

	· 
	· 


PROBLEMAS IDENTIFICADOS DEL PROCESO PRODUCTIVO (a partir del análisis FODA) 

	Nº
	Problemas Identificados (en orden de prioridad)

	1
	

	2
	

	3
	

	4
	


II.C. COMERCIALIZACIÓN

	Breve descripción del contexto actual de la actividad económica 

	· ¿Existe demanda? (¿mercado para su producto?) ¿Su producto en el mercado tiene potencial de crecimiento? ¿Qué impulsa su crecimiento?

· ¿Existe competencia? Describa quiénes y ¿de qué manera compiten con ustedes?
· ¿Qué lo diferencia de su competencia? 




PROCESO DE COMERCIALIZACIÓN

	Breve Descripción del proceso de comercialización

	¿Cómo realizan sus ventas? (Directamente al consumidor final, a un acopiador o intermediario, página web, etc.)
Su mercado (zona geográfica): zona distrital, provincial, regional, nacional, internacional. 

¿Cuáles son sus canales de distribución? (Tiendas, ferias, etc.)



	Nº
	Productos vendidos
	CICLO DE VENTAS

	
	
	Ene
	Feb
	Mar
	Abr
	May
	Jun
	Jul
	Ago
	Set
	Oct
	Nov
	Dic

	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Coloca ++ para los meses de alta comercialización, +- para los promedio, -- para los bajos y déjelo en blanco si no vende nada. 

CLIENTES

	Nº
	Clientes
	Venta Promedio Anual

	1
	
	

	2
	
	

	3
	
	

	4
	
	

	5
	
	


VENTAS ANUALES

	Nº
	Productos vendidos
	Unidades anuales vendidas
	Precio Venta Unitario
	Ventas Anuales S/.

	
	
	
	
	

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	


DISTRIBUCIÓN DE INGRESOS ENTRE SOCIOS
	Monto anual distribuido entre socios por ventas de l a organización (en Nuevos Soles)

(A)
	N° Socios

(B)
	Monto Anual x Socio

(A / B)

	
	
	


	Distribución de ingresos

	¿Cómo se distribuyen los ingresos generados por las ventas generadas por la organización?



ANÁLISIS FODA DEL PROCESO DE COMERCIALIZACIÓN 

	Fortalezas
	Oportunidades

	· 
	· 

	Debilidades
	Amenazas

	· 
	· 


PROBLEMAS IDENTIFICADOS EN EL PROCESO DE COMERCIALIZACIÓN (a partir del análisis FODA) 

	Nº
	Problemas Identificados (en orden de prioridad)

	1
	

	2
	

	3
	

	4
	


III.   PROYECTO:

III.A   INFORMACIÓN GENERAL DEL PROYECTO

	Objetivo General del proyecto

	

	Breve descripción del Proyecto

	


	Justificación de la Idea del Proyecto 

	¿Por qué decidieron elaborar este proyecto?


	Proceso de la formulación del proyecto

	¿Quiénes participaron en la formulación del proyecto? ¿Cómo fue el proceso?


III.B OBJETIVOS ESPECÍFICOS PARA EL PROYECTO

	Nº
	Objetivos que se buscan alcanzar

	1
	

	2
	

	3
	

	4
	


Nota: Formular los objetivos específicos a partir de los problemas identificados en cada uno de los componentes de organización, producción y comercialización entre las páginas 6-9.  
	Objetivo Específicos
	Componente
	Indicador
	Descripción del Indicador
	Situación Actual
	Al final del proyecto
	Fuentes de Verificación


	Nota: Copiar los objetivos específicos establecidos en la página anterior
	Organizacional
	Empleo (Ver tabla debajo)
	
	
	
	

	
	
	Diagnóstico Org. / Plan de mejora (a realizarse durante el proyecto)
	
	
	
	

	
	
	N° de aliados
	
	
	
	

	Nota: Copiar los objetivos específicos establecidos en la página anterior
	Producción
	Cantidades Producidas
	
	
	
	

	
	
	¿Calidad?
	
	
	
	

	
	
	¿Costos?
	
	
	
	

	Nota: Copiar los objetivos específicos establecidos en la página anterior
	Comercialización
	Total Ventas
	
	
	
	

	
	
	Precio (Ventas/Cantidad)
	
	
	
	

	
	
	Ingresos Grupales
	
	
	
	

	
	
	Ingresos x Socios
	
	
	
	

	
	
	N° de clientes
	
	
	
	


III.C INDICADORES
Por favor describa sus indicadores cuantitativos y la fuente de medición 
Empleo Actual
	Nombre del 

Puesto de Trabajo
	PERMANENTE

Más de 6 meses

(indicar n° de puestos)
	TEMPORAL

Menos de

 6 meses (indicar n° de puestos)
	Tiempo Completo (8hrs diarias)
	Tiempo Parcial 

(< 8hrs diaria)

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


Empleo Esperado al final del proyecto
	Nombre del 

Puesto de Trabajo
	PERMANENTE

Más de 6 meses

(indicar n° de puestos)
	TEMPORAL

Menos de

 6 meses (indicar n° de puestos)
	Tiempo Completo (8hrs diarias)
	Tiempo Parcial 

(< 8hrs diaria)

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


IV.D. Evolución de los indicadores en el tiempo

	COMPONENTE
	INDICADOR
	SITUACIÓN ACTUAL (NOV 2011)

(A) 
	A 3 MESES DE INICIAR EL PROYECTO
	A 6 MESES DE INICIAR EL PROYECTO
	A 9 MESES DE INICIAR EL PROYECTO
	AL FINAL DEL PROYECTO

(B)
	% DE CAMBIO

(B / A)

	Organizacional
	Empleo (Ver tabla debajo)
	
	
	
	
	
	

	
	Diagnóstico Org. / Plan de mejora (a realizarse durante el proyecto)
	
	
	
	
	
	

	
	N° de aliados
	
	
	
	
	
	

	Producción
	Cantidades Producidas
	
	
	
	
	
	

	
	¿Calidad?
	
	
	
	
	
	

	
	¿Costos?
	
	
	
	
	
	

	Comercialización
	Total Ventas
	
	
	
	
	
	

	
	Precio (Ventas/Cantidad)
	
	
	
	
	
	

	
	Ingresos Grupales
	
	
	
	
	
	

	
	Ingresos x Socios
	
	
	
	
	
	

	
	N° de clientes
	
	
	
	
	
	


III.E BENEFICIARIOS
	Perfil de Socios
	Nº Socios

	Hombres
	Mujeres

	
	
	
	


	Beneficiarios Directos
	Beneficiarios Indirectos

	Hombres
	Mujeres
	TOTAL
	Hombres
	Mujeres
	TOTAL

	
	
	
	
	
	


Los beneficiarios directos son los socios de la ODB que participan del proyecto + otras personas que se beneficien directamente de las actividades del proyecto.
	Describa el perfil de la Población beneficiaria

	¿Quiénes son los beneficiarios directos? ¿Quiénes son los beneficiarios indirectos?


	Explicar las diferencias en caso los beneficiarios no sean los mismos que los socios de la OdB

	


	III.E INFORMACIÓN ESPECÍFICA DEL PROYECTO
	

	Componente 1
	Grado de importancia del componente en el proyecto

(Indicar %)
	Objetivo Específico
	Beneficiarios
	Fecha de

Inicio
	Fecha

de Fin
	Presupuesto

por componente

	
	
	
	
	
	
	

	Actividades
	Grado de importancia por actividad
	Resultado Final Esperado de la Actividad
	Beneficiarios
	Fecha de Inicio
	Fecha de Fin
	Presupuesto

por actividad

	1.1
	Descripción de la Actividad 1.1
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 1.1.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 1.1.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	1.2
	Descripción de la Actividad 1.2
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 1.2.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 1.2.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	1.3
	Descripción de la Actividad 1.3
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 1.3.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 1.3.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	1.4
	Descripción de la Actividad 1.4
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 1.4.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 1.4.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	1.5
	Descripción de la Actividad 1.5
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 1.5.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 1.5.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


	Componente 2
	Grado de importancia del componente en el proyecto

(Indicar %)
	Objetivo Específico
	Beneficiarios
	Fecha de

Inicio
	Fecha

de Fin
	Presupuesto

por componente

	
	
	
	
	
	
	

	Actividades
	Grado de importancia por actividad
	Resultado Final Esperado de la Actividad
	Beneficiarios
	Fecha de Inicio
	Fecha de Fin
	Presupuesto

por actividad

	2.1
	Descripción de la Actividad 2.1
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 2.1.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 2.1.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	2.2
	Descripción de la Actividad 2.2
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 2.2.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 2.2.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	2.3
	Descripción de la Actividad 2.3
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 2.3.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 2.3.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	2.4
	Descripción de la Actividad 2.4
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 2.4.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 2.4.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	2.5
	Descripción de la Actividad 2.5
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 2.5.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 2.5.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


	Componente 3
	Grado de importancia del componente en el proyecto

(Indicar %)
	Objetivo Específico
	Beneficiarios
	Fecha de

Inicio
	Fecha

de Fin
	Presupuesto

por componente

	
	
	
	
	
	
	

	Actividades
	Grado de importancia por actividad
	Resultado Final Esperado de la Actividad
	Beneficiarios
	Fecha de Inicio
	Fecha de Fin
	Presupuesto

por actividad

	3.1
	Descripción de la Actividad 3.1
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 3.1.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 3.1.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	3.2
	Descripción de la Actividad 3.2
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 3.2.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 3.2.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	3.3
	Descripción de la Actividad 3.3
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 3.3.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 3.3.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	3.4
	Descripción de la Actividad 3.4
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 3.4.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 3.4.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	3.5
	Descripción de la Actividad 3.5
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 3.5.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 3.5.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


	Componente 4
	Grado de importancia del componente en el proyecto

(Indicar %)
	Objetivo Específico
	Beneficiarios
	Fecha de

Inicio
	Fecha

de Fin
	Presupuesto

por componente

	
	
	
	
	
	
	

	Actividades
	Grado de importancia por actividad
	Resultado Final Esperado de la Actividad
	Beneficiarios
	Fecha de Inicio
	Fecha de Fin
	Presupuesto

por actividad

	4.1
	Descripción de la Actividad 4.1
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 4.1.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 4.1.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	4.2
	Descripción de la Actividad 4.2
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 4.2.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 4.2.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	4.3
	Descripción de la Actividad 4.3
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 4.3.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 4.3.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	4.4
	Descripción de la Actividad 4.4
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 4.4.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 4.4.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	4.5
	Descripción de la Actividad 4.5
	
	
	
	
	
	

	
	Subactividades
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 4.5.1
	
	
	
	
	
	

	
	Sub actividad 4.5.2
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


III.G  CRONOGRAMA DE ACTIVIDADES
Por favor pegue el cuadro de Excel que elaboró en el formato Excel de presupuestos. 

III.H Presupuesto

Por favor pegue los cuadros de presupuesto que elaboró en el formato Excel.

III.I. RECURSOS HUMANOS INVOLUCRADOS DIRECTAMENTE EN EL PROYECTO
	Estructura del equipo para la ejecución del proyecto (organigrama)


	

	Puesto
	Responsable
	Funciones o Responsabilidades
	Remuneración
	Hrs de Dedicación

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


III.J. ALIADOS
INFORMACIÓN SOBRE ORGANIZACIONES ALIADAS A LA OdB
	Nombre de la Organización


	

	Misión Institucional

	


	Experiencia de la organización aliada en la zona del proyecto

	


	Información detallada de lo que la organización aliada provee al proyecto

	


*Mayor información de las valorizaciones se encuentran en el Anexo 2.
IV. SOSTENIBILIDAD

IV. A. SOSTENIBILIDAD INSTITUCIONAL
	Sostenibilidad Institucional 

	¿Cuáles son las dificultades más importantes que enfrentan en términos de la sostenibilidad de su organización de base? ¿Qué ideas tienen para el buen funcionamiento de la OdB a futuro?



IV. B. SOSTENIBILIDAD DEL PROYECTO
	Sostenibilidad Económica del Proyecto

	¿Qué estrategias está contemplando la OdB para garantizar la continuación del proyecto una vez que el financiamiento del Proyecto SUMA termine?  




	Estrategia de Comercialización y Mercadeo

	¿Cuál es su estrategia de comercialización y mercadeo con el proyecto?


	Canales de Distribución
	Cantidad vendida
	Monto Venta
	%

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	


	Estrategia de Comunicación y difusión del Proyecto

	¿Qué estrategias de comunicación está contemplando realizar con el proyecto?


IV. C. SOSTENIBILIDAD AMBIENTAL
	Sostenibilidad Ambiental del Proyecto

	¿Qué estrategias está contemplando la OdB para contribuir a la sostenibilidad ambiental?



ANEXOS:

ANEXO 1 . LISTADO DE SOCIOS DE LA OdB:
	Nº
	Nombres y apellidos
	Cargo
	DNI
	Edad
	Teléfono
	Correo electrónico
	Título de propiedad
	Firma

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


ANEXO 2 . DETALLE DE VALORIZACIONES DEL PROYECTO:
	Nº
	Concepto de la valorización
	Organización que la provee
	Unidad de medida


	Valorización por unidad de medida
	Cantidad
	Valorización total
	Fuentes de verificación

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


Unidad de medida: Horas de trabajo, alquiler mensual, horas de capacitación.
ANEXO 3. DETALLE DE COSTO UNITARIO POR PRODUCTO

	Producto 1.

	

	Nº
	RUBRO
	CONCEPTO
	UNIDAD DE COSTEO
	COSTO UNITARIO
	CANTIDAD
	COSTO TOTAL

	1
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	

	   4
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	
	

	7
	
	
	
	
	
	

	TOTAL Producto 1
	


*Rubro se refiere a: materia prima, insumos y mano de obra.

** Concepto se refiere a: materiales a usar, ej, tuberías, arena, etc

*** Unidad de costeo se refiere a: metraje, litro, docena, kilo, quintal, etc
	Producto 2.

	

	Nº
	RUBRO
	CONCEPTO
	UNIDAD DE COSTEO
	COSTO UNITARIO
	CANTIDAD
	COSTO TOTAL

	1
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	

	   4
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	
	

	7
	
	
	
	
	
	

	TOTAL Producto 2
	


	Producto 3.

	

	Nº
	RUBRO
	CONCEPTO
	UNIDAD DE COSTEO
	COSTO UNITARIO
	CANTIDAD
	COSTO TOTAL

	1
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	

	   4
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	
	

	7
	
	
	
	
	
	

	TOTAL Producto 3
	


ANEXO 4. ESTATUTOS DE LA OdB
ANEXO 5. INFORMACIÓN SOBRE ORGANIZACIONES ALIADAS A LA OdB
	Nombre de la Organización

	

	Dirección
	Nº RRPP
	Nº RUC
	Fecha Fundación

	
	
	
	

	Persona de Contacto
	Teléfono
	Celular
	Correo Electrónico
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� Incluir el valor total por aliado según detalle en la sección III.J del informe. 





� Detalle en el anexo 1.


� Mayor detalle en Anexo 2


� Copia del estatuto de la OdB en el Anexo 4.


� (Estatal, ONG, empresa, universidad, organismos internacionales, etc.


� Una fuente de verificación es un documento que respalda la implementación de una actividad. Por ejemplo: listas de asistencias a capacitaciones, actas, informes, fotos, registros de ventas, convenios, etc.


� Detalle en el anexo 1.


� Escribir dentro de los rectángulos provistos, de necesitar más copiar y pegar.


� Mayor información de los aliados en Anexo 5.
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